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Un acteur de référence en innovation 

marketing

1

4

26

35

VAB =  276,2 Mú*

CA = 125 Mú

Une croissance très forte 

des activités innovantes

Une souplesse qui nous permet 

de travailler avec 50% 

des entreprises du CAC 40 

aussi bien quôavec des ETI

Plus de 45 ans de savoir-faire 

en ingénierie marketing

Des offres portées 

par plus de 400 

collaborateurs 

Une culture : 

performance, inventivité,

rigueur, éthique

Une présence dans

3 pays (France, 

Espagne, Portugal)

*Volume dôAffaires Brut 2018 et Chiffre dôAffaires 2018
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Un modèle économique à la performance

SAVOIR-FAIRE

la mise en place dôun marketing cross-canal pleinement intégré : 

intelligent, industrialisé, innovant, fluide.

OBJECTIF

la création de valeur grâce à la maximisation des performances.

SPECIFICITÉ

nous nous associons à la prise de risque et aux résultats 

des initiatives que nous préconisons et exécutons pour nos clients.

D£VELOPPEMENT DE PORTEFEUILLES DôACTIFS, 

GÉNÉRATEURS DE REVENUS RÉCURRENTS
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Des savoir-faire de haut niveau sur 

toute la chaîne de valeur marketing client

STRATÉGIE 

MARKETING
ÉLABORATION 

DES SOLUTIONS

EXÉCUTION 

DES OPÉRATIONS

SUIVI ET OPTIMISATION 

DE LA PERFORMANCE

ÅAnalyse et 

benchmark 

de lôexistant;

ÅConseil et 

élaboration 

de stratégies 

dôacquisition, 

de valorisation 

et de fidélisation 

de bases clients.

ÅDesign de tout 

dispositif marketing 

cross-canal;

ÅMise en îuvre 

de solutions

sur-mesure et 

intégrées de 

marketing client.

ÅPilotage et 

supervision de bout 

en bout de toutes 

opérations de 

marketing client;

ÅMise en îuvre 

permanentes 

dôoptimisations et 

dôam®liorations des 

actions entreprises.

ÅMesure et contrôle 

des résultats;

ÅMaximisation 

de lôimpact 

économique.
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La confiance de grandes marques 

européennes
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Des solutions marketing à la performance 

autour de 3 activités principales

MARKETING

SERVICESASSURANCES

Des solutions cross-canal sur 

mesure et novatrices pour 

un pilotage très précis 

de la performance

Marketing et 

commercialisation de produits 

dôassurance en nom propre 

et partenariat

Du conseil stratégique

¨ lôexternalisation 

opérationnelle

De la conception 

des offres à leur 

commercialisation 

originale

SERVICE MÉDIA

MAGAZINE

Leader européen 

de la fidélisation de clients 

par la presse Magazine

Du ciblage 

des prospects 

à la satisfaction 

des clients
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UN SERVICE PREMIUM PLEBISCITE DEPUIS 45 ANS 

PAR DE GRANDES MARQUES

Service media magazine : leader européen 

avec 2,9 millions dôabonnements actifs

LIBERTÉ
A tout moment, vos clients 

peuvent modifier ou annuler 

leurs abonnements, 

tant quôun abonnement actif 

est conservé pendant la 

première année.

SIMPLICITÉ
Le montant exact des 

magazines reçus 

est tout simplement prélevé 

chaque mois sur le compte.

Un service clients 

personnalisé disponible 

6 jours / 7 de 9h à 19h. 

CHOIX
Près de 400 magazines

grand public proposés par 

100 éditeurs.

Une offre digitale multi-

écrans exclusive. 

ÉCONOMIES
Des tarifs préférentiels toute 

lôann®e, garantis toujours 

moins chers quôen kiosque.
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Service media magazine : un mix-marketing 

constamment perfectionné

UNE ANIMATION MULTICANAL DES BASES CLIENTS

UNE TABLETTE OFFERTE 50 000 ú ê GAGNER
gratuitement en remerciement  

de la commande magazines

en participant  au jeu sans aucune 

obligation dôachat

Tablette offerte

Petits prix

Engagement dôun an

Tirage au sort sans obligation 

dôachat + cadeaux

50 % de remise

Pas dôengagement


